
Phase 0

Ihre Immobilie

Entwicklung des 
Vermarktungskonzepts

Erstellung hochwertiger 
Verkaufsunterlagen (z.B. Exposé) 

Unterlagenversand  
an Interessenten

Fachmagazine

After-Sales-Service

Kaufvertragserstellung
Finanzierungsgespräch

mit Interessenten

Phase 5

Abschluss

Phase 1

Akquisitionsphase

Kunden 
Direktansprache

Online-
Marketing

Objektmarketing

SEEGER & RUSSWURM Masterplan!

Phase 0

Kennenlernen

Weitere Ansprache & 
Services für den Verkäufer

Weitere Ansprache &
Services für den Käufer

Phase 6

Übergabe/
Nachbetreuung

Unterlagenversand 
an Interessenten

Phase 3

Objektaufbereitung

Phase 4

Vermarktung

Phase 1

Akquisition

Fehlende Daten bzw. 
Unterlagen einholen

Ergebnis 
Kundengespräch 
an den Verkäufer

Ergebnis 
Besichtigung 

an den Verkäufer

Besichtigung mit 
ausgewählten 
Interessenten

Entwicklung des 
Vermarktungskonzepts

Vertragsabschluss

Durchführen des Notartermins 
mit Käufer & Verkäufer

Verhandlungen

Objektspezifische
Homepage

S&R – 
Homepage

Inserate in 
lokalen Medien
(z. B. Amtsblatt)

Inserate in
Tageszeitungen

Events
(z. B. Immoka)

Fachmagazine

Vermarktung
über überregionale 

Internetbörsen

Angebote über
Kooperationspartner 

(z. B. Banken)

Vermarktung über 
regionale 

Internetbörsen (z. B. 
Immobilienscout24)

Inserate bei
Immobilien-
verbänden

Kooperationen
Banken &

Sparkassen

Kunden- 
Direktansprache

Online-
Marketing

Offline-
Marketing

Objektmarketing

Vermarktungsauftrag

ZielkundenanalyseUmgebungsanalyse

Schaufenster 
im S&R Shop!

Phase 2

Objektaufnahme

Kooperationen
(Makler/Steuer-

berater etc.)

Zielgruppen-
Mailing

Direkte Kontakt-
aufnahme/
selektierte

Interessenten 

ZielgruppendefinitionObjektbewertung
(Externes & internes 

Wertgutachten erstellen)


